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Rencontres de I'éco-construction

14 septembre 2008

Rédaction : Anthony GUERET

Infervenant :
Jean Pierre Jacquot - Architecte

Ce théme rappelle en partie celui du 4 juin dermier sur l'analyse des besoins dontle
compie rendu & éfeé deja rédige et diffuse le 26 juin par Baptiste. Les 10 thémes sont preéseniés
dans la programmation culturelle de la Maison de I'Architecture et du Paysage.

L'objectif de ce théme est de metire en évidence I'échelle des besoins, problématigue
due a un flux important de propositions fechniques concernant I'habitat.

D'apres JPJ, cette étude s'appuie sur une stratégie de dialogue, d'échange. L'écoute
de l'architecte est prépondérante pour discerner l'essentiel du superflu relatif aux besoins du
particulier.

Deux mondes s'offrent & nous, dans la situation d'un projet de construction :

COMMERCE (constructeur) SERVICE (architecte)
Obligation de résultat Obligation de conseil
L'enveloppe budget tend a s'élargir par rapport  |L'enveloppe est clairement déterminée, seul des
au budget initial économies (énergie) a long thermes peuvent

élargir I'enveloppe

Des prix cachés sont déterminés auparavant pour | Les besoins sont revu dans l'ordre des priorités

laisser place aux cadeaux pour budgétiser le projet
Rémunération par les marges comimerciales, Recherche de solutions pour la corrélation
commissions bancaires, tickets d'entrée etc besoin/financement qui conduit a la réduction
des besoins les plus superficiels
Standardisation des realisations Création et recherches archi.
conventionnelles ou « traditionnelles »
Position centripete Position centrifuge
Focalisation depuis 'objet, on matérialise Le sujet est au centre de I'habitat
uniquement les matériaux et les technologies. on revient a la définition meéme d' « habitat »
Politique d'image. look etc Politique usuelle confort etc
Urbanisme en impasse Urbanisme en boucle
Objectif de profit maximum Objectif d'optimisation /besoin
Intérét du vendeur qui ravage les cultures au Intérét de I'habitant qui maitrise sa
profit de la marque consommation et qui crée son espace de vie
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Quelgues exemples diillustrations nous sont &évoqués, comme |la possibilite de faire
appel & des moyens moins conventionnels (co-génération c-a-d, la production simultanés, de
chaleur et d'electricité.

Qui détermine la maitrise d'usage?

- le maitre d'ceuvre est le concepteur (architecte)
- le maitre d'usage est celui qui paye

exemple du CAUE des Vosges

La Mairie faif une demande d'un lof de 20 habitations |, le CAUE répond avec une proposifion de 20
lots d'habitations...

Il existe €galement des lieux d'&€change ou les architectes en commission, rendent des comptes
aux citoyens sur l'interét de leur realisation.Le résultat est donc plus proche de la demande.

Il est impressionnant de constater que la réflexion architecte est 4 fois moins présente en France
qu'au Porfugal par exemple.

Démarche d'analyse utilisée par JPJ en entretien:

A) Recensement général des éléments positifs et négatifs
e Ce gueje veux ouU pas
e lig au vécu ou & un mangue
o vu ailleurs
strategie de projet pas a pas, heure par heure avec qui guand, comment, qui, quol

B) Visualisation des éléments d'articulations de son propre espace lors de différents événements
journée exceptionnelle/journée type/proximité

C) Matérialisation de éléments et des étapes de mise en ceuvre
- Materiaux/Deco./Technique
- assainissement/équipement/confort
- implantation
- isolation
- accuell des énergies
- protection contre exces
- appoint chauffage

D) Phase éventuelle d'étude d'éco-construction

E) Etude du financement

o sitratégie (exemple de stratégie infer-générationnelle pour que les moyens collent mieux au
besoins)

« Couts dinvestissements global (prepondérance des solutions bancaires)

e Séparafion de l'acguisition la nu-propriéte ef de l'usufruit

Titre: Appropriation de son mode de vie
ou Comment se sentir chez soi ?

Débat sur le théme du choix...

« Difficulté due au faible nombre d'architectes proposant cette démarche
« Evolution des arfisans + au moins & I'écoute des besains

« Intérét de tels rencontres pour mieux se ré-approprier ef partager ses choix
+ mutualisation autour de commission €co-developpement, rénovation

Prochain théeme le 14 Octobre 08 : Analyse des usages, apprentissage de
I'acte de consommer.
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